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Mit PROmitea steht Ihnen eine leistungs fähige e-Sourcing- Software zur  Verfügung

PROmitea
PROmitea ist eine cloudbasierte Software für elek-
tronische Ausschreibungen und Auktionen. Sie 
integriert den Beschaffungsprozess vom RFI/RFQ 
über die Auktion bis zum Order2Pay (O2P). Das 
System unterstützt Sie bei der Findung des 
„optimalen“ Preises unter Berück sichtigung quali-
tativer sowie quantitativer Nebenbe dingungen.

Mit PROmitea gestalten Sie den Beschaffungs
prozess effizienter, womit Sie Zeit und Geld sparen. 
Die ersten Ergebnisse werden innerhalb weniger 
Tage erzielt, was den Return On Investment (ROI) 
erheblich verbessert. 

Request for Information (RFI)
Das Sammeln, Organisieren und Bewerten 
qualitativer und quantitativer Informationen über 
Lieferanten ist eine mühselige Arbeit, wenn sie 
manuell durchgeführt wird. PROmitea optimiert 
diesen Prozess, schafft Transparenz und lässt Sie 
eine bedeutend größere Anzahl an Lieferanten 
bewerten und vergleichen. Alles papierlos im 
PROmitea-System.

Wirtschaftlichkeit
 ▸ Verbesserung der Einstandspreise um 10 - 20%
 ▸  Reduzierung der Prozesskosten um bis zu 50%

Request for Quotation (RFQ)
Nach dem RFI liegen bereits genaue Spezifikationen 
zu den zu beschaffenden Gütern und Dienst
leistungen vor. Sind die Fähigkeiten der einzula den
den Lieferanten hin reichend bekannt, so kann 
alter nativ auch direkt mit dem RFQ begonnen wer-
den. Zusätzlich zu den qualitativen und quantitati-
ven Infor mationen werden hier insbesondere 
Preis  ge bote von den Lieferanten eingefordert.  
Die Preis gebote aller Lieferanten, aber auch der 

(ggf. gewichteten) weiteren Bewertungskriterien, 
werden in der RFQAuswertung  (siehe neben
stehende Abbildung) dargestellt und miteinander 
verglichen. Eine Rangfolge aufgrund der Gesamtge-
botspreise und ggf. sonstiger Bewertungs kriterien 
wird automatisch von PROmitea vorge schlagen. 

Elektronische Auktionen
Im Bereich der elektronischen Auktionen ist die 
English Reverse Auction (ERA) die bevorzugte Form 
der Verhandlungsführung. Mittels entsprechender 
Ein stel lungen können im Auktionsraum die Rangfol-
gen der Lieferanten online ermittelt und dargestellt 

Warum e-Sourcing mit  PROmitea? 
 ▸ Verkürzt Ihre Projektlaufzeiten 
 ▸ Optimiert Ihre  Einkaufs konditionen 
 ▸ Schafft Transparenz für alle Beteiligten
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werden. Die Auktionsphase ist typischerweise in 
30–60 Minuten abgeschlossen. Auf diese Weise 
finden Sie die besten Lieferanten und Angebote für 
Ihre Organisation.

Der Auswertungsraum
1   Einkaufspositionen des 

Projektes

2    Individuelle Bewertungs-
kriterien mit  individueller 
Gewichtung

3   Einkaufsvolumen 
 (Referenzpreis) und Summe der 
Bestgebote aus allen Positionen

4   Auswahl des/der  Lieferanten 
für die Shortlist  (weiterer RFQ 
oder Auktion)

5    Gebote der Lieferanten  
auf Positions ebene

6   Gewichtung der individuellen 
Bewertungs kriterien

7   Von den Lieferanten bereit-
gestellte Anhänge (Dokumente, 
Zeichnungen, Bilder)

8     Aktueller Rang des Lieferanten 
in dieser Phase

Vorteile für den Einkauf
 ▸ Gewinnung von Markttransparenz
 ▸ Effizientes Beschaffungs marketing
 ▸  Verbesserung des SRM
 ▸ Maximierung des  Wettbewerbs
 ▸ Keine Investitionen in Hard- /Software

 ▸ Mehrsprachigkeit (DE, ENG)
 ▸ Ermöglicht Global  Sourcing
 ▸ Transparenter Entscheidungsprozess
 ▸ 100% Compliance
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Abbildung: Auswertungsraum in PROmitea
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Ein weiterer großer Vorteil von PROmitea besteht darin, dass der Gebots raum des Lieferanten ebenfalls klar strukturiert, leicht  
ver ständlich und bedienerfreundlich ist. Die intuitive Bedienung lässt die Lieferanten an dem Prozess ohne jegliches Training 
teilnehmen. Dabei ent scheiden Sie bereits bei der Erstellung der Ausschreibung, in welchem Umfang den Lieferanten welche 
Informationen angezeigt werden.

Der Gebotsraum des Lieferanten
Im vorliegenden Beispiel können die Lieferanten auf einen Blick  erkennen, für 
welche Positionen sie selbst das beste Gebot abgegeben  haben bzw. bei  
welcher Position der Mitbewerber unterbietet. Da auch die Gebotshöhen der 
Mitbewerber angezeigt  werden (Option), ist volle Transparenz – bei aller  
Vertrau lichkeit der Information – für jeden Lieferanten gegeben. 

Vorteile für Lieferanten
 ▸  Chancengleichheit und transparente Wettbewerbsbedingungen
 ▸  Gewinnung eines Überblicks über die wirkliche Marktlage/-preise
 ▸ Möglichkeit, direkt und online auf den  Wettbewerb zu reagieren
 ▸ Reduzierung der Vertriebskosten
 ▸  Nutzung eines intuitiv bedienbaren Systems ohne Einführungsseminar

Abbildung: Gebotsraum in PROmitea

Wir freuen uns darauf, Ihnen einen detaillierten Einblick in das  System zu geben. Rufen Sie uns an oder schicken Sie uns eine E-Mail!

Auszug aus der Kundenliste


